Antero Saari

Skopista Nokialle pankkikauppoja hieromaan

Toimin Skopissa vuonna 1962 pankin paakirjanpitoon liittyvissa tehtavissa, kun minua yllattden pyydettiin
kaymaan atk-kursseja jotta voisin olla mukana pankin atk-osaston perustamisessa. Totesimme, etta ainakin
ruotsalaisissa sadstopankeissa oli jo aloitettu tietokoneiden kayttéonotto.

Ryhdyin perehtymaan alaan kdymalla Siemens 2002 -ohjelmointikurssin Kaapelitehtaalla. Skopin atk-ryhma
aloitti toimintansa vuoden 1963 alusta ja alkoi selvittda atk-maailmaan valmistautumista. Siina olivat
kanssani Martti Veikkolainen ja Keijo Laaksonen.

Talla valin olin varsinaisena tyonani alkanut hoitaa porssitoimeksiantoja. Padjohtaja tuli erdaana paivana
luokseni kysymaan, ryhtyisinkd porssimeklariksi. Ajatus oli tietysti kiinnostava, mutta sain padjohtajan

suostumuksen omalle toivomukselleni siirtya kokonaan atk-asioihin. Toimin Skopin ensimmaisena atk-
suunnittelupaallikkona.

Skop tilasi ensimmaiseksi tietokoneekseen Kaapelitehtaalta Gamma 30:n, mutta tdma tilaus muutettiin
ennen koneen toimitusta GE-400-tilaukseksi.

Ison-Roban pohjakerroksen tilat valmistuivat sopivasti vuonna 1966 ja laitteisto asennettiiin sinne. Skopin
ensimmaisena atk-paallikkona toimi Keijo Laaksonen. Hanen siirtyessaan muihin tehtaviin tarjoittiin atk-

paallikon paikkaa minulle. Sanoin, etta atk-suunnittelu olisi minulle oikein sopiva tehtavaalue, ja jatkaisin

mieluiten siina. Atk-paallikoksi nimitettiin tassa vaiheessa Leo Volmari.

Pienen atk-ryhman tydskentelyhenki ja sisdinen yhteistyo olivat aina olleet hyvia. Uuden atk-paallikon
kaudella esiin nousi erilaisia haasteita myos tyoviihtyvyyden suhteen. Tein tdstd johtopaatdkseni ja
irtisanouduin. Vanhaan tehtdvaani tuli Risto Ankio Nokiaksi muuttuneen Kaapelitehtaan
tietokonemyynnista.

Perehdytystd omin voimin

Siirryin Nokian tietokonemyyntiin maaliskuussa 1970. Tadsmalleen samoihin aikoihin Nokia sai
ajantasajarjestelmien tarjouspyynnot KOP:Ita, PYP:Ita ja Skopilta. Toita ei siis puuttunut vaan Joke Silvonen
jakoi viipymatta myyntiprojektit: KOP minulle, PYP (Tietotehdas) Seppo Torviselle ja Skop Pepe Ollilalle.

Jokainen ymmarsi, ettd ndiden kolmen hankkeen tulokset maarittavat pitkalle Nokian tulevan aseman
Suomen tietokonemarkkinoilla. N&ita toita aloittaessani ehdin istua Salmisaaressa muutaman kuukauden
ajan ennen muuttoa Keskuskadulle toukokuun lopussa. Ahtaissa ja karuissa Salmisaaren kolmannen
kerroksen toimistotiloissa oli huonekaverinani Antti Karine.

Suurkonemyyntiin astuneelle ei siihen aikaan jarjestetty perehdyttamisohjelmaa, vaan sanottiin, etta
ryhdypa hommiin! Olin Skopissa saanut varsin hyvan yleiskoulutuksen suunnittelusta ja ohjelmoinnissa, nyt
nama tiedot piti paivittda suurkonemaailmaan lukemalla dokumentteja ja keskustelemalla asiantuntijoiden
kanssa.

Ajalle kuvaavaa on, etta sain yksinani lukea Honeywellin kurssiohjelmia ja paattaa itse, mille kursseille
minun kannattaisi menna.

Paadyin kesalla 1970 jarjestettyihin kahden viikon Advanced GECOS -kurssiin ja sen jatkona pidettyyn viikon
tietoliikennekurssiin.



GECOS-kurssin alkupaivat osoittivat jo, etta kurssi oli aivan liian vaikea omiin pohjatietoihini nahden.
Onneksi samalla kurssilla olivat my&s Harri Ohlson ja Riitta Korhonen, jotka ratkoivat harjoitustehtavat
seka muutenkin auttoivat minut kurssista lapi. Samaan aikaan oli Phoenixissa kdymassa Risto Ankio, joka
poikkesi sinne kesken jatko-opintojaan Los Angelesissa. Jarjestin hanelle kahden paivan GE-600-tietoiskun
ja nama luennot olivat minulle itsellenikin paljon hyédyllisempia kuin GECOSin hankalat erikoisuudet.

Naihin aikoihin tietokonemyynnissa ei tunnettu paivarahoja, vaan yhti6é korvasi matkoihin liittyvat
kustannukset kuittien mukaan. Matkoilla ei siis ollut syyta asua halvimmassa hotellissa ja ruokailla
vaatimattomasti vaan pikemminkin pdinvastoin, koska Nokia maksoi mukisematta kaikki asialliset
kustannukset. Matkatilitysten teko vahintdan kymmenine kuitteineen oli silloin aikamoista taidetta, jossa
monet suurpiirteiset myyjat joutuivat pahoihin vaikeuksiin kassanhoitaja Karlssonin kanssa.
Paakirjanpitotaustani pankista ehka auttoi minua, ja sain harvinaista kylla Karlssonilta jopa kiitosta
tasmallisista ja aina tdysin oikein olevista matkatilityksista.

Pankkitarjoukset yhteisponnistuksena

Kolmea tekeillad ollutta pankkitarjousta valmisteltiin tiiviilla yhteisty6lla. Laadimme Sepon ja Pepen kanssa
mahdollisimman paljon yhteista tarjousaineistoa. Vietimme mm lukuisia viikonloppuja yhdessa, jotta
saisimme keskittyneelld ponnistuksella monenlaiset hankalat asiat ratkaistua.

Yhteistyo sujui hienosti ja tulosta syntyi. Silvosen ohjeen mukaan meidan piti arkipaivisin viettaa
mahdollisimman paljon aikaa yhdessa asiakkaan kanssa saadaksemme sieltd kaiken mahdollisen
pohjatiedon ja erilaisia ndkdkantoja. Tarkeaa oli tietysti myos se, ettd yhdessa vietettyna aikana kilpailijat
eivat ainakaan paasseet vaikuttamaan asiakkaaseen. Ajan tyylin mukaan yhdessaolo ei aina paattynyt
tydajan loppumiseen, vaan jatkui usein iltamydhaan.

Tarjousten teon yhteydessa jouduimme selvittamaan hyvin monenlaisia asioita. Paatteiden liittamista
suurkoneisiin tutkittiin ainakin yhdella Ruotsin matkalla. Selvitysmatkalla olivat kanssani Kurre Wikstedt,
Raimo Suoniemi ja Robbe Hoge. Lensimme Malm&én, kavimme siellda Addon vieraina ja sen jalkeen
matkasimme junalla Linképingiin Datasaabia tapaamaan ennen paluuta Tukholman kautta. Aikaisin aamulla
ennen Malmoén lennon 1ahtda saatoin vaimoni synnytyslaitokselle, ja jatkoin sielta lentokentalle. lllalla sain
sitten puhelimessa tiedon, etta meille on syntynyt tytto.

Pankkikauppaa tuuletettiin Ranskassa

Tein KOP:lle ensin tarjouksen GE-635-jarjestelmasta, joka sitten muutettiin H6000-tarjoukseksi vuoden
1971 alussa.

Vahitellen olimme saaneet vaativan tarjousaineiston esityskelpoiseen kuntoon. Joulukuussa 1970
kayttoonotettu Nokian oma GE-600 oli pankkitarjoustemme kannalta aivan oleellinen tekija. Pankki
edellytti varakonetta mahdollisimman ldhelld, ja ilman laskentakeskuksen GE-600:n olemassaoloa pankki ei
olisi meilta tilannut mitaan.

Pystyimme myo6s vakuuttamaan asiakkaan Nokian vahvasta panostuksesta esittamalla GE-600-
kayttoonottoa edeltdaneet isot rekrytoinnit seka laajan henkilokunnan koulutuksen. Nokian korkeatasoisten
asiantuntijoiden kouluttaminen ja kdaytannon harjoittelu Phoenixissa olivat tietysti oleellisen tarkeita
asiakkaan luottamuksen saamiseksi.

Ndin sitten tuli se kesdkuun 1971 paiva, jolloin KOP paatti rakentaa ajantasajarjestelmansa Nokian H6000-
tarjouksen pohjalta. Olin juuri silloin legendaarisen Art Fergusonin Honeywellin suurkoneitten
myyntikurssilla Deauvillessa Pohjois-Ranskassa.

Samaan aikaan kurssikavereinani olleet ruotsalainen ja tanskalainen suurkonemyyja saivat myodnteisen
tiedon asiakkaitten tilauspaatoksista. Meilla kolmella oli hotellihuoneet rinnakkain, avasimme niiden



valiovet ja jarjestimme koko kurssille vauhdikkaan ja mieleenpainuvan skandinaavisen illan isojen
voittojemme kunniaksi.

Paastyani takaisin Suomeen sain kutsun Raimo Suoniemen luo ja Raimo nimitti minut saman tien Nokian

projektipaallikoksi KOP:lle. Siirryin siis Keskuskadulta pankin tiloihin istumaan ja aloittelemaan tata todella
vaativaa hommaa.





